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從Google Trend可得知，由於知名度及曝光

率逐年銳減，以結合線上行銷方式來提升知

名度及集客力，將愛情果園的農特產品向外

推廣。
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圖:Google Trend的搜尋熱度

圖:社群媒體示意圖
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市場區隔S

產品定位P

目標市場T

主要的消費者為家庭親子、情侶、團體旅遊

在訴求上分：採果、攝影、旅遊、興趣

適合年輕夫婦和情侶，提供各種活動和打卡景點

非常適合親子家庭，增加親子供遊體驗的樂趣

直銷站成為各農會特色產品的集散地

增加數位通路，讓顧客方便訂購商品

STP



品牌定位

提升魅力

知名度

服務 設計 技術
青年稻田彩繪

互動計畫
打卡休息區 ig行銷

社群整合系統
提供消費者

One QR

Line線上問答系統
QR Code 資訊

IG、FB

成為苗栗知名
觀光景點

提供全省
特色農產品

行銷文案

AR數位導覽 線上線下導覽
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1.青年稻田彩繪互動計畫(提升魅力)
不定期舉辦與青年互動的活動，上傳
照片到社群平台，提高知名度。
2. 社群整合系統(知名度)
可利用社交網路媒體
（IG、Line、FB）分享這些活動與故事
3. 成為苗栗知名觀光景點(產品定位)
提及苗栗就可以馬上聯想到愛情果園這
個觀光景點。
4.AR數位導覽(知名度)
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1. 線上數位導覽
透過AR技術將愛情果園
之定位點設立完成，就能
不用到現場才能參觀。

2. QR Code 資訊
在不同景點和設施上放置 QR Code，
手機掃瞄它們以獲取相關信息。
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3. 線上水果預訂
建立一個線上水果預訂平台，讓遊客可以在果園內選購水果，然後在
離開時取走。這樣可以提供更多便利和節省時間。
(愛情果園線上訂購表單https://reurl.cc/o56XW5)
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https://reurl.cc/o56XW5


主要服務 主要技術

愛
情
果
園

DIY製作 線上問答系統

打卡休息區 QR  Code資訊

線上線下導覽 線上水果預訂
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1.DIY 製作：
提供顧客自己動手作梅漬蕃茄或
其他水果相關產品的機會。

2.打卡休息區：
創建打卡景觀休息區，提供遊
客拍照分享在果園的體驗。

3.線上線下導覽：
由專業導遊帶領的果園導覽，
讓遊客更深入地了解愛情果園。

4.提供免費無線網絡連接
以便遊客可以即時分享在社交媒
體及瀏覽官方網站。
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重點特色

構想目標
互動體驗

線上宣傳
設計

設計感 打卡分享

青年稻田彩繪
互動計畫

提升與青少
年互動率

稻田彩繪設計
上傳至社群媒
體穫得小禮

提升品牌知名度
線上推廣、
宣傳活動

利用設計突出
愛情果園吸引

力

利用社群媒體
分享提升知名

度

成為苗栗知名
觀光景點

親子、家
庭、情侶園

區體驗

愛情果園園區
吉祥物

園區打卡牆聯
想愛情果園
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1.互動體驗
舉辦情侶、家庭果園日和其他不定期活動。
增強遊客對愛情果園的互動性及參與性。
2.線上宣傳
設立 Line 官方帳號、IG、FB和官方網站，讓愛情果園與遊
客能維持聯繫與互動關係。
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3. 設計感
讓網站、DM 和海報的視覺設計具有
吸引力，並突出果園的美感和環境。

4. 打卡分享
設立打卡牆，鼓勵遊客分享照片、故
事和評論，使用特定的 hashtag 來
提高知名度。
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1.提升知�度 2.增強互動性 3.增加客單量

透過社交媒體的
整合、遊客的打
卡分享進一步提
升果園在社交媒
體上的知名度讓
果園能夠更吸引
青少年族群的注
意。

社交媒體與遊客
互動的平台，能
即時回應遊客的
提問，社交媒體
互動性可以提升
顧客參與度，增
強與遊客的互動
性。

六
︑
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透過社群整合後可
以提高服務價值以
吸引更多消費者並
了解消費者需求，
才能促進了愛情果
園的經濟，並且增
加客單數。 



 風險
  

技術上要求
對於新穎的虛擬技術要能創建與熟悉操作就必須得有
相關專業的技術。 

 問題
  

販賣商品眾多，線下販賣商品之貨架太過雜亂，線
上也沒有方便瀏覽商品購買的網站。 
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4.產品多樣性
不止是愛情果園的商品，
還有來自台灣各地農會的商
品，選擇非常多元化。

七
︑
市
場
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1.特色銷售
商品有機栽培的特點，提供
健康、環保，對於現代民眾
追求健康飲食和環境友好具
有吸引力。

2.吸引團體、學校
愛情果園的活動體驗不僅
限遊客，也對當地學校和
旅遊團體具有吸引力。

3.社交媒體推廣
透過社交媒體推廣特殊活動
和節日促銷，吸引更多遊客
來愛情果園，提升知名度。
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